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Service (EaaS)?

Praxisbeispiel

Wie rechnen wir

Stellschrauben

Ergebnisvorstellung

Szenarien

Basis und High-Performance
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Schematische Darstellung 

Verträge, Geld- und 
Energiefluss 

Wichtige Kennzahlen



265 53,8 Mio. €
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1 - ÜBER MAXSOLAR GMBH
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Expert*innen

Geschäftsführung:
Christoph Strasser

Standorte

In Deutschland davon 2 x in 
Traunstein, München, Hamburg

Unternehmens-
gründung
Generalunter-und übernehmer, 
Schwerpunkte als 
Schnittstellenspezialist´, 
Projektentwicklung, 
Großanlagenbau & 
Kraftwerkstechnik

Erfolgreiche 
PV-Projekte

allein In den Jahren 2018-20

Umsatz in 2020

Bilanzsumme: 15,2 Mio. Euro



WIR – DIE MAXSOLAR GMBH

24.02.2022

Thomas Schießl

 M.Sc. Energiesysteme

 Teamleitung Vertrieb Süd

 Über 8 Jahre Berufserfahrung in der Energie-
Branche

Bjarn Röse

 Dipl. Kfm.

 Leiter Niederlassung Hamburg / Teamleiter 
Vertrieb Nord

 Seit 2009 im Produktmanagement 
Wechselrichter und Monitoringsysteme, der 
technischen Betriebsführung, Vertrieb von 
Dach- und Freiflächen-PV Anlagen
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MaxSolar GmbH
Schmidhamer Straße 22
83278 Traunstein

+49 861 209 709 0
info@maxsolar.de
www.maxsolar.de

Niederlassung Hamburg
Paul-Dessau-Str. 1
22761 Hamburg
+49 40 228 58 725 0

Niederlassung Feldkirchen
Dornbacher Str. 3
85622 Feldkirchen
+49 89 30 760 196 0



2 – WAS IST ENERGY AS A SERVICE (EAAS)? EINE ANNÄHERUNG

Auftragnehmer (AN)

• pachtet das Dach
• baut die Anlage
• kümmert sich um 

Genehmigungen
• verantwortlich für 

Wartung, 
Instandsetzung und 
Betrieb

Auftraggeber (AG)

• pachtet die PV-Anlage 
vom AN

• wird Anlagenbetreiber 
und trägt die 
wirtschaftliche 
Verantwortung

• nutzt produzierten PV-
Strom selber

• reduziert Strombezug, 
eventuell Steuerlast

• Keine Kaptalbindung

Dachpacht

Anlagenpacht

Stromnutzung, Betrieb

Wartung, Instandsetzung

Betriebsführung
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Gebäudeeigentümer

Anlagenverpächter Anlagenpächter (Stromnutzer)

Pachtzahlung

Anlagenpacht

Flächennutzung
(Dachpacht)

Pachtzahlung

Fremdkapital
(finanzierende Bank)

Eigenkapital
(Investor)

Photovoltaikanlage
(GU)

Betriebsführung
(Überwachung, Wartung, 
Instandsetzung)

FK Verzinsung

EK Verzinsung

GU Leistung

TBF Leistung

Verantwortung des Verpächters

Projektentwicklung
(€, einmalig)

Jahresabschluss
(€, jährlich)

Reparaturrückstellung
(€/kWp, jährlich)

Anlagenrückbau
(€, einmalig)

Kostenpositionen

Vorbereitung

Betriebsphase

2 – PV-ANLAGENPACHT – FINANZIERUNG UND VERTRÄGE
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Dachpacht

2 – PV-ANLAGENPACHT – KENNZAHLEN

• Einbezogene Kosten:
• Versicherung
• Überwachung und Wartung
• Rückstellungen für Reparatur
• Verwaltung (Jahresabschluß, etc.)

• Annahmen Finanzierung
• Zinsen Fremdkapital Jahr 1-10: 1,30 %
• Zinsen Fremdkapital Jahr 11-20: 2,5 %
• Tilgung 4 %/Jahr

• Vorteil über 25 Jahre
• Einsparung beim Strombezug
• Strompreis der PV 8-12 ct/kWh, aktuell inkl. 40% EEG-Umlage

 Laufzeit Anlagenpacht bis zu 18 Jahren (Abgrenzung Finanzdienstleister)
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3 – PRAXISBEISPIEL: CARPORT UND DACH

KENNGRÖßEN

24.02.2022

 Produzierendes Gewerbe in Südbayern

 Bestehende PV – 99 kWp

 Rest-Energiebedarf - 710.000 kWh

 Potential für PV Erweiterung 

 Erzeugung zusätzlich

 Eigenverbrauchsanteil 

 Eigenverbrauch

 Autarkiequote
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3 – PRAXISBEISPIEL: CARPORT UND DACH

KENNGRÖßEN

 Produzierendes Gewerbe in Südbayern

 Bestehende PV – 99 kWp

 Rest-Energiebedarf - 710.000 kWh

 Potential für PV Erweiterung - 534,83 kWp

 Erzeugung zusätzlich - 544.461 kWh

 Eigenverbrauchsanteil - 52,5 %

 Eigenverbrauch - 285.719 kWh

 Solare Deckung – 40,3 % 



3 – PRAXISBEISPIEL:
BERECHNUNGSGRUNDLAGEN

24.02.2022

 Investition 1 Mio. Euro

 Leasingrate 70 T Euro

 Laufende Kosten/ Komplett-Service-Rate 6.800 €

 Versicherung

 Wartungsvertrag

 Zählermiete(n)

 Verwaltung und sonst. Kosten

 Rückstellungen

 ≙ Strompreis von 15,50 Ct./kWh 

10Foto: Premium Mounting Technologies GmbH & Co. KG



3 – PRAXISBEISPIEL:
ERGEBNIS NORMAL-FALL
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 Derzeitiger Strompreis Kunde

 Steigerung des Energiebedarfs

 Jährliche Steigerung des Strompreis

 Jährliche Steigerung des Eigenverbrauchs

 Vergütung des PV-Überschuss

 Vorteile vom Kunden 

-> Jährliche Einsparung

-> Absicherung gegen Preisschwankungen

-> Überdachung Parkplätze

-> „Soft Facts“

Jährlicher 
Einsparung
Ø 19.023 €



4 – PRAXISBEISPIEL:
ERGEBNIS NORMAL FALL
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 Derzeitiger Strompreis Kunde

 Steigerung des Energiebedarfs

 Jährliche Steigerung des Strompreis

 Jährliche Steigerung des Eigenverbrauchs

 Vergütung des PV-Überschuss

 Vorteile vom Kunden 

-> Jährliche Einsparung

-> Absicherung gegen Preisschwankungen

-> Überdachung Parkplätze

-> „Soft Facts“

Jährlicher 
Einsparung
Ø 9.786 €

4 – PRAXISBEISPIEL:
ERGEBNIS BASIS-FALL (VORSICHTIG GERECHNET)
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4 – PRAXISBEISPIEL:
ERGEBNIS BASIS-FALL (VORSICHTIG GERECHNET)



24.02.2022 15

 Derzeitiger Strompreis Kunde

 Steigerung des Energiebedarfs

 Jährliche Steigerung des Strompreis

 Jährliche Steigerung des Eigenverbrauchs

 Vergütung des PV-Überschuss

 Vorteile vom Kunden 

-> Jährliche Einsparung

-> Absicherung gegen Preisschwankungen

-> Überdachung Parkplätze

-> „Soft Facts“

Jährlicher 
Einsparung
Ø 45.148 €

4 – PRAXISBEISPIEL:
ERGEBNIS HP-FALL (OPTIMIERT GERECHNET)
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4 – PRAXISBEISPIEL:
ERGEBNIS HP-FALL (OPTIMIERT GERECHNET)



FAZIT

WWW.MAXSOLAR.DE/REFERENZEN



WWW.MAXSOLAR.DE/REFERENZEN

PROJEKTE IN DER FREIFLÄCHE



VIELEN DANK

KONTAKTDATEN & ZEIT FÜR FRAGEN

Thomas Schießl Bjarn Röse

thomas.schiessl@maxsolar.de bjarn.roese@maxsolar.de

+49 151 15046154 +49 151 15046175



BACKUP
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4 – PRAXISBEISPIEL:
ERGEBNIS NORMAL-FALL TABELLARISCH
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